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1. Laidea

1.2 Tipo de negocio
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2. Usuarios
Clientes
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2.1 Encuestas
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Interés
Darle uso

0 Interés
Precios
_J

® Sila probara~

@ Tal vez, depende de como funcione.

@ No pagaria nada, solo usaria
version gratuita.

@ Menos de 5 € al mes.
@ Entre 5y 10 € al mes.
@ Entre 10 y 20 € al mes.

@ Mas de 20 € al mes si realme
pena.

@ No, prefiero mi método actual.
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Comisiones _—. Comisiones (5 ¢
Al mismo tiempo =\ Precios

@ Menos de 10 €
@ 10-30€

‘_—
@ 30-50¢€
@ 50-100€
@ Mas de 100 €
V %
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@ -3

® 4-10

@ 11-20

@ Mas de 20
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Precios
Nuestro %

Precios
Suscripcion

@ No pagaria nada, solo usaria
version gratuita.

@ Menos de 5 € al mes.
@ Entre 5y 10 € al mes.
@ Entre 10 y 20 € al mes.

@ Mas de 20 € al mes si realme
pena.

@ No pagaria por una ap
@ Menos del 3%.

@ Entre 3% y 5%.

@® Entre 5% y 10%.

@ Mas del 10% si ofrece
beneficios.
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19:27

*

Q) Busca tu pedido...

Mis Pedidos

Tranquilidad Lunar

Vendedor: oabstractmuse

Anti Picasiano

Vendedor: Gofocushasier

Babieca el caballo
Vendedor: @realisticlon

Proyecto personalizado

Caminos del viento
Vendido a: coartevivo

dl' = !' 19:27

Q < abstractmuse
Pedido Tomate id: abs1

pending

110€

Floy

confirmed

Voy a empezar con el trabajo, lo tendré

listo en un par de dias
1O Ak

2.5000€

15 Ene 2025

canceled

70€

10 AM

13 Sep 2024

confirmed

85€

Terminadeo

1 Feb 2024

10 AM

@ Type message here... @
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5. Analisis
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De costes
—J Coste personas Coste material

42.426,47€ 26.273,17€

Reserva 15%
8.516,48€ 86.482,57€

Total: 77.216,13€

18




De costes

De competidores

Encargos
personalizados

Pagos seguros

Visibilidad

Todo tipo de
artista

Comunicacion
clientes

Privacidad de
datos

Gestion de
encargos

Holos

v

v

v

v

v

Artistree

v

v

Etsy

Fiverr

Notion, Plaky

Patreon

Redes Sociales

Behance

19




De costes

De competidores

DAFO

WU

Debilidades

- Necesidad de una comunidad

Fortalezas

- Comunidad quiere trasladarse
- Cubre necesidades

Amenazas
- Negocios con nuestras ideas

Oportunidades

- En alza arte digital
- Encuestas
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6. Documentos




6. Documentos

Ayuda de la IA i
,, |As estimadas
>
‘a?

Tipos de apoyo proporcionado
Control de calidad Revisar documentos

Cadigo Crear Pull Requests
Automatizar tareas repetitivas
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6. Documentos

Ayuda de lalA '
Documentacion
Commitment | prOfeSO res
Agremment ‘
EXTRA: Votaciones >70%
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6. Documentos

Ayuda de la IA

Clasificado Almacenamiento
por tipos y acceso

Commitment |
Agremment Gestion del conocimiento

Guardar, distribuir
Almacenar, comunicar

Gestion de la
documentacion
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/. El equipo

Coord. Frontend
Julia Virginia Angeles

Coord. Backend
JuanrAntonierMoreEnoe

Project Manager
José Maria Portela
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/. El equipo o
e Julia Virginia Angeles
M.Carmen Daniel
Barrera | Guedes

- Javier
Juan Nunez MURGZ
)
Francisco
Pérez
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/.Elequipo ..

| , Juan del
. O

Nerea Miguel Angel Joaquin
Jiménez Gémez Gonzalez
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e
7 E l e u l O Marketing / DevOps @
e José Maria Portela
Ignacio
Warleta

Celia
Aguilera

Gabriel
% Vacaro
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tGracias por
escucharnos!
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